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Instructions:  
1.  All questions are compulsory. 
2.  Figures to the right indicate marks. 

પ્રશ્ન.૧ મારે્કટ િંગન ું ર્કાર્યક્ષેત્ર અને મહત્વ સમજાવો. 
અથવા 

(૨૦) 

પ્રશ્ન.૧ વ્યહૂાત્મર્ક બજાર આર્ોજન વવશે સમજાવો.  
પ્રશ્ન.૨ ટર્કિંમત વનર્ાયરણનો અથય સમજાવી તેને અસર ર્કરતા પટરબળો સમજાવો. 

અથવા 
(૨૦) 

પ્રશ્ન.૨ (A) નવી પેદાશના વવર્કાસના તબક્કા સમજાવો. 
(B) પેરે્કજજિંગ અને લેબલીંગ વવશે સમજાવો. 

(૧૦) 
(૧૦) 

પ્રશ્ન.૩ વવતરણ શ ુંખલાનો અથય સમજાવી તેના પ્રર્કારો ટૂુંર્કમાું સમજાવો. 
અથવા 

(૧૫) 

પ્રશ્ન.૩ (A) છૂ ર્ક વેચાણ અને જથ્થાબુંર્ વેચાણનો ખ્ર્ાલ સમજાવો. 
(B) વવતરણ શ ુંખલાન ું ર્કાર્યક્ષેત્ર સમજાવો. 

(૦૮) 
(૦૭) 

પ્રશ્ન.૪ માટહતી સુંચારની પ્રટિર્ા સમજાવો. 
અથવા 

(૧૫) 

પ્રશ્ન.૪ (A) વ્ર્ક્તતગત વેચાણની પ્રટિર્ા સમજાવો. 
(B) જાહરેાતના ફાર્દા સમજાવો. 

(૦૮) 
(૦૭) 
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Que.1 Explain the scope and importance of marketing. 

OR 

(20) 

Que.1 Explain about strategic market planning.  

Que.2 Explain the meaning and factors affecting pricing decision. 

OR 

(20) 

Que.2 (A) Explain the stages of new product development. 

(B) Explain about packaging and labelling 

(10) 

(10) 

Que.3 Explain the meaning of distribution channel and its types briefly. 

OR 

(15) 

Que.3 (A) Explain the concepts of retailing and wholesale selling. 

(B) Explain the scope and functions of distribution channel. 

(08) 

(07) 

Que.4 Explain the process of communication. (15) 

Que.4 (A) Explain the process of personal selling. 

(B) Explain the advantages of advertising. 

(08) 

(07) 
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